
COMO ELABORAR 
UN PLAN Y 
PRESUPUESTO DE 
VENTAS



IDENTIFICAR
CANALES DE 
VENTAS







PLANIFICACIÓN - ESTRATEGIA



ESTABLECER METAS Y MEDIR



PARA QUÉ?



AÑO

E F M A M J J A S O N

1S 2S 3S 4S

1 2 3 4 5 6 7

1200

100100

25

3-4



AÑO

E F M A M J J A S O N

1S 2S 3S 4S

1 2 3 4 5 6 7

Ingresos

- Costos

+   -



Ingresos

- Costos

+   -

¿Cuál es 

la que 

conozco 

bien?



DEBO 
PLANIFICAR





















APLIQUEMOS



ESTRATEGIA DE VENTAS



PRESUPUESTO DE VENTAS
PRODUCTO O 

SERVICIO

PRESUPUEST

O DE VENTAS
CANAL DE VENTAS

PRESUPUESTO 

CANAL
E F M A M J J A S O N D TOTAL

REDES SOCIALES 500 42 42 42 42 42 42 42 42 42 42 42 42 500

STIO WEB 200 17 17 17 17 17 17 17 17 17 17 17 17 200

CALL CENTER 300 25 25 25 25 25 25 25 25 25 25 25 25 300

LANDING PAGE 500 42 42 42 42 42 42 42 42 42 42 42 42 500

TIENE ONLINE 200 17 17 17 17 17 17 17 17 17 17 17 17 200

FERIA SABADOS 300 25 25 25 25 25 25 25 25 25 25 25 25 300

VENDEDOR TERRENO 500 42 42 42 42 42 42 42 42 42 42 42 42 500

LOCAL 200 17 17 17 17 17 17 17 17 17 17 17 17 200

PUNTO SUPERMERCADO 300 25 25 25 25 25 25 25 25 25 25 25 25 300

FACEBOOK 500 42 42 42 42 42 42 42 42 42 42 42 42 500

INSTAGRAM 200 17 17 17 17 17 17 17 17 17 17 17 17 200

APP 300 25 25 25 25 25 25 25 25 25 25 25 25 300

C 1000

D 1000

A 1000

B 1000



PRESUPUESTO VENTAS
PRODUCTO O 

SERVICIO

PRESUPUESTO 

DE VENTAS
CANAL DE VENTAS

PRESUPUESTO 

CANAL
E F M A M J J A S O N D TOTAL

REDES SOCIALES

STIO WEB

CALL CENTER

LANDING PAGE

TIENE ONLINE

FERIA SABADOS

VENDEDOR TERRENO

LOCAL

PUNTO SUPERMERCADO

FACEBOOK

INSTAGRAM

APP

D 1000

A 1000

B 1000

C 1000



PLANIFICACIÓN DE VENTAS
OBJETIVO PARA EL 

NEGOCIO

OBJETIVO PARA EL 

CANAL DE VENTAS
ACCIONES TÁCTICAS INDICADOR



¿CÓMO FUE LA 
EXPERIENCIA?



WWW.CANALESDEVENTAS.CL



GRACIAS!
Alguna pregunta?


